
تتكون وحدة إدارة عمليات ما قبل البيع BePL من جميع الأنشطة التي تقود فريق مبيعات الشركة للفوز بعقد جديد، أو اكتساب عميل

جديد، وتمنحهم جميع الأدوات اللازمة لإيجاد وبدء اتصالات مع العملاء المحتملين، تحديد احتياجات العميل المحتمل، وإنشاء عرض

السعر، وتقديم عرض السعر، وإدارة الوقوعات، وإتمام عملية البيع.

إنه يمنح القدرة على تتبع جميع الإجراءات مثل زيارات المبيعات والمكالمات الهاتفية والمواعيد وعروض الأسعار المرسلة ورسائل

البريد الإلكتروني المرسلة... من الاتصال الأول إلى حين إتمام عملية البيع.

BePL - إدارة عمليات ما قبل البيع ©

Runs under Windows©. 
Works on LAN, RDP,
CITRIX©.
Could be hosted on
premises or on cloud.

مؤسسة آرام لتقنية المعلومات

 لحلول الأعمال و الإستشارات
المملكة العربية السعودية, ص.ب. 301300, الرياض 11372

هاتف/فاكس: 966114642674

موبايل: 966504209832

سجل تجاري: 1010162049

softwaresales@aramforit.com  :بريد الكتروني

يخدم مجموعات شركات متعددة، شركات متعددة تحت كل مجموعة مع مستخدمين متعددين. يتضمن نظام لتحديد صلاحيات

المشغلين قوي للغاية.

متعدد المستخدمين، واجهة إنجليزية مع قوائم باللغتين الإنجليزية والعربية، واستخدام أحدث الأساليب التكنولوجية لواجهات

المستخدم.

تقنيات بحث قوية باستخدام فلاتر يحددها المستخدم.

سجلات وإدارة العملاء المحتملين للمبيعات لفروع متعددة ومشاريع ومواقع لكل عميل متوقع. يحتفظ بقاعدة بيانات للعملاء

المحتملين مع تفاصيل الاتصال وسجل المكالمات وتتبع النشاط وسجل جهات الاتصال لحملات المبيعات المستقبلية.

سجلات العملاء المحتملين وإدارتها للفروع المتعددة والمشاريع والمواقع لكل عميل محتمل. يمكنّ مندوبي المبيعات من تتبع

فرص المبيعات المحتملة من خلال إدارة الطلبات وإدارة إجراءات المبيعات وإدارة عروض الأسعار.

سجلات العملاء وإدارتها للفروع المتعددة والمشاريع والمواقع لكل عميل.

.CSV استيراد بيانات العملاء المحتملين والمبيعات ومنتجات المبيعات من مصادر أخرى باستخدام نوع ملف

خدمة تعريف سياق عملية الموافقة من قبل المدراء على عروض الأسعار قبل إرسالها إلى العميل أو العميل المحتمل.

أداة تصميم لشكل عرض الأسعار.

أداة إعداد عروض الأسعار.

سجلات إجراءات البائعين والتتبع، من خلال العملاء المتوقعين والعملاء المحتملين. يساعد مندوبي المبيعات في إدارة جدول

العمل اليومي من خلال تنظيم اجتماعات مع جدولة مهام العملاء المحتملين وإدارة المستندات.

تقارير إدارة عروض الأسعار.

حالة العملاء المتوقعين وتتبعهم.

حالة العملاء المحتملين وتتبعهم.

تقارير شاملة للتحكم والإدارة.

.BelN و وحدة إدارة المخزون ،BeSA يوفر الربط الكامل مع وحدة المبيعات

الخواص:


